




CB Servizos comerciais
Ciclo formativo de grao básico Título LOE

Perfil profesional Duración

2.000 horas
Que se apren de 

a fa cer?
Rea li zar ope ra cións au xi lia res de co mer cia li za ción, mer chan di sing e al ma ce na xe de pro du tos e mer ca -
do rías, así co mo as ope ra cións re la cio na das de tra ta men to de da tos, se guin do pro to co los es ta ble ci -
dos, cri te rios co mer ciais e de ima xe, ope ran do coa ca li da de in di ca da, cum prin do as nor mas de pre -
ven ción de ris cos la bo rais e de pro tec ción am bien tal co rres pon den tes, e co mu ni cán do se de xei to oral
e es cri to en lin guas ga le ga e cas te lá, así co mo nal gun ha lin gua es tran xei ra.

En que ám bi tos 
se tra ba lla?

Acti vi da des por con ta allea en em pre sas de dis tri bu ción co mer cial, tan to por xun to (cen trais de com -
pras, mer ca dos cen trais de abas tos, “cash and carry”, etc.), co mo re ta llis tas (ten das, su per mer ca dos,
hi per mer ca dos e gran des su per fi cies co mer ciais), en cen tros de dis tri bu ción co mer cial e en de par ta -
men tos co mer ciais e al ma céns de em pre sas dou tros sec to res pro du ti vos.

Que ocu pa cións 
se de sem pe -

ñan?

Au xi liar de de pen den te de co mer cio; au xi liar de ani ma ción do pun to de ven da; au xi liar de ven da; au xi -
liar de pro mo ción de ven das; em pre ga do/a de re po si ción; ope ra dor/ora de co bra men to ou cai xei ro/a;
ope ra rio/a de pe di dos; ope ra dor/ora de ca rre ta de re cep ción e ex pe di ción; con ta dor/ora de re cep ción e
ex pe di ción; ope ra rio/a de lo xís ti ca; au xi liar de in for ma ción.

Ca les son os
mó du los des te

ci clo?

Na seguinte táboa figuran os módulos profesionais que compoñen este ciclo formativo, xunto co seu
código, a súa duración e coa información do curso no que se imparten.

Curso Código Módulos profesionais Horas
1º AM3009 Ciencias aplicadas I 175
1º AM3011 Comunicación e ciencias sociais I 206
1º MP3070 Operacións auxiliares de almacenaxe 146
1º MP3069 Técnicas básicas de merchandising 179
1º MP3001 Tratamento informático de datos 204
2º MP3002 Aplicacións básicas de ofimática 240
2º MP3005 Atención á clientela 58
2º AM3010 Ciencias aplicadas II 162
2º AM3012 Comunicación e ciencias sociais II 135
2º MP3072 Formación en centros de traballo 320
2º MP3006 Preparación de pedidos e venda de produtos 113

Nota. No primeiro curso dedicaranse 35 horas á titoría, e 27 horas no segundo curso. Os módulos en negra están asociados a algunha
unidade de competencia.

Que tí tu lo se
ob tén?

Grao básico en Servizos comerciais.



Que uni da des
de com pe ten cia 

se acre di tan?

A tá boa se guin te re flic te, na co lum na da de rei ta, as uni da des de com pe ten cia que se acre di ta rán se
se su pe ran os mó du los pro fe sio nais des te ci clo for ma ti vo que se re la cio nan na co lum na da es quer -
da.

Módulos profesionais superados Unidades de competencia acreditables
MP3069 Técnicas básicas de merchandising. UC1327_1 Realizar operacións auxiliares de reposición, 

disposición e acondicionamento de
produtos no punto de venda.

UC1328_1 Manipular e trasladar produtos na superficie 
comercial e na repartición de proximidade,
utilizando transpalés e carretas de man.

MP3070 Operacións auxiliares de almacenaxe. UC0432_1 Manipular cargas con carretas elevadoras.
UC1325_1 Realizar as operacións auxiliares de

recepción, colocación, mantemento e
expedición de cargas no almacén de xeito
integrado no equipo.

MP3001 Tratamento informático de datos. UC0973_1 Introducir datos e textos en terminais
informáticos en condicións de seguridade,
calidade e eficiencia.

MP3002 Aplicacións básicas de ofimática. UC0974_1 Realizar operacións básicas de tratamento
de datos e textos, e confección de
documentación.

MP3005 Atención á clientela. UC1329_1 Proporcionarlle á clientela atención e
información operativa, estruturada e
protocolizada.

MP3006 Preparación de pedidos e venda de produtos. UC1326_1 Preparar pedidos de xeito eficaz e eficiente,
seguindo procedementos establecidos.

Que mó du los
pro fe sio nais se

va li dan?

A tá boa se guin te de ta lla, na co lum na da es quer da, as uni da des de com pe ten cia que de ben acre di tar se
ex clu si va men te a tra vés do pro ce de men to de acre di ta ción de com pe ten cias ou me dian te cer ti fi ca dos
de pro fe sio na li da de, para que se poi dan va li dar os mó du los pro fe sio nais des te ciclo formativo que
figuran na columna da dereita.

Unidades de competencia acreditadas Módulos profesionais validables
UC1327_1 Realizar operacións auxiliares de

reposición, disposición e
acondicionamento de produtos no punto de 
venda.

UC1328_1 Manipular e trasladar produtos na
superficie comercial e na repartición de
proximidade, utilizando transpalés e
carretas de man.

MP3069 Técnicas básicas de merchandising.

UC0432_1 Manipular cargas con carretas elevadoras.
UC1325_1 Realizar as operacións auxiliares de

recepción, colocación, mantemento e
expedición de cargas no almacén de xeito
integrado no equipo.

MP3070 Operacións auxiliares de almacenaxe.

UC0973_1 Introducir datos e textos en terminais
informáticos en condicións de seguridade,
calidade e eficiencia.

MP3001 Tratamento informático de datos.

UC0974_1 Realizar operacións básicas de tratamento
de datos e textos, e confección de
documentación.

MP3002 Aplicacións básicas de ofimática.

UC1329_1 Proporcionarlle á clientela atención e
información operativa, estruturada e
protocolizada.

MP3005 Atención á clientela.

UC1326_1 Preparar pedidos de xeito eficaz e eficiente, 
seguindo procedementos establecidos.

MP3006 Preparación de pedidos e venda de produtos.



CM Actividades comerciais
Ciclo formativo de grao medio Título LOE

Perfil profesional Duración
2.000 horas

Que se apren de 
a fa cer?

De sen vol ver ac ti vi da des de dis tri bu ción e co mer cia li za ción de bens e/ou ser vi zos, e en xes tio nar un
pe que no es ta ble ce men to co mer cial, apli can do as nor mas de cali-dade e se gu ri da de es ta ble ci das e
res pec tan do a le xis la ción.

En que ám bi tos 
se tra ba lla?

En cal que ra sec tor pro du ti vo den tro da área de co mer cia li za ción ou nas sec cións de es ta ble ce men tos
co mer ciais, rea li zan do ac ti vi da des de ven da de pro du tos e/ou ser vi zos a tra vés de di ver sas can les de
co mer cia li za ción, ou ben rea li zan do fun cións de or ga ni za ción e xes tión do seu pro pio co mer cio.Trá ta -
se de tra ba lla do res e tra ba lla do ras por con ta pro pia que xes tio nan un pe que no co mer cio ou unha ten da
tra di cio nal, ou por con ta allea que exer cen a súa ac ti vi da de nos de par ta men tos ou nas sec cións de co -
mer cia li za ción de cal que ra em pre sa ou or ga ni za ción, en di ver sos sub sec to res: en es ta ble ce men tos co -
mer ciais pe que nos, me dia nos ou gran des, tra ba llan do por con ta allea en di fe ren tes sec cións co mer -
ciais; na co mer cia li za ción de pro du tos e ser vi zos por con ta pro pia e allea, fóra do es ta ble ce men to co -
mer cial; no de par ta men to co mer cial de pe que nas e me dia nas em pre sas (PME) e em pre sas in dus -
triais;no de par ta men to de aten ción á clien te la e ás per soas con su mi do ras e usua-rias de or ga nis mos
pú bli cos; en em pre sas in dus triais e co mer ciais gran des e me dia nas; no sec tor do co mer cio polo miú -
do.

Que ocu pa cións 
se de sem pe -

ñan?

Ven de dor/ora; ven de dor/ora téc ni co/a; re pre sen tan te co mer cial; orien ta dor/ora co mer cial; pro mo -
tor/ora; te le ven de dor/ora; ven de dor/ora a dis tan cia; te leo pe ra dor/ora (en “call cen ters”); axen te de in -
for ma ción e aten ción á clien te la; cai xei ro/a ou re po ñe dor/ora; ope ra dor/ora de “con tact cen ters”; ad mi -
nis tra dor/ora de con ti dos en li ña; co mer cian te de ten da;  xe ren te de pe que no co mer cio; téc ni co/a en
xes tión de exis ten cias e al ma cén; xe fe/a de al ma cén; res pon sa ble de re cep ción de mer ca do rías; res -
pon sa ble de ex pe di ción de mer ca do rías; téc ni co/a en lo xís ti ca de al ma céns; téc ni co/a de in for ma ción e 
aten ción á clien te la en em pre sas.

Ca les son os
mó du los des te

ci clo?

Na seguinte táboa figuran os módulos profesionais que compoñen este ciclo formativo, xunto co seu
código, a súa duración e coa información do curso no que se imparten.

Curso Código Módulos profesionais Horas
1º MP1233 Aplicacións informáticas para o comercio 133
1º MP1231 Dinamización do punto de venda 160
1º MP1236 Formación e orientación laboral 107
1º MP0156 Inglés 160
1º MP1226 Márketing na actividade comercial 160
1º MP1232 Procesos de venda 160
1º MP1229 Xestión de compras 80
2º MP1235 Comercio electrónico 123
2º MP1237 Formación en centros de traballo 410
2º MP1234 Servizos de atención comercial 87
2º MP1228 Técnicas de almacén 123
2º MP1230 Venda técnica 123
2º MP1227 Xestión dun pequeno comercio 174

Nota. Os módulos en negra están asociados a algunha unidade de competencia.

Que tí tu lo se
ob tén?

Técnico en Actividades comerciais.



Que uni da des
de com pe ten cia 

se acre di tan?

A tá boa se guin te re flic te, na co lum na da de rei ta, as uni da des de com pe ten cia que se acre di ta rán se
se su pe ran os mó du los pro fe sio nais des te ci clo for ma ti vo que se re la cio nan na co lum na da es quer -
da.

Módulos profesionais superados Unidades de competencia acreditables
MP1232 Procesos de venda. UC0239_2 Realizar a venda de produtos e/ou servizos a 

través de diferentes canles de
comercialización.

MP1230 Venda técnica. UC0240_2 Realizar as operacións auxiliares á venda.
UC0811_2 Realizar a venda e a difusión de produtos

inmobiliarios a través de distintas canles de
comercialización.

MP1234 Servizos de atención comercial. UC0241_2 Executar as accións do servizo de atención á 
clientela e ás persoas consumidoras e
usuarias.

MP1231 Dinamización do punto de venda. UC2105_2 Organizar e animar o punto de venda dun
pequeno comercio.

MP1227 Xestión dun pequeno comercio. UC2104_2 Impulsar e xestionar un pequeno comercio
de calidade.

MP1229 Xestión de compras. UC2106_2 Garantir a capacidade de resposta e
abastecemento do pequeno comercio.

MP1228 Técnicas de almacén. UC1015_2 Xestionar e coordinar as operacións do
almacén.

Que mó du los
pro fe sio nais se

va li dan?

A tá boa se guin te de ta lla, na co lum na da es quer da, as uni da des de com pe ten cia que de ben acre di tar se
ex clu si va men te a tra vés do pro ce de men to de acre di ta ción de com pe ten cias ou me dian te cer ti fi ca dos
de pro fe sio na li da de, para que se poi dan va li dar os mó du los pro fe sio nais des te ciclo formativo que
figuran na columna da dereita.

Unidades de competencia acreditadas Módulos profesionais validables
UC0239_2 Realizar a venda de produtos e/ou servizos

a través de diferentes canles de
comercialización.

MP1232 Procesos de venda.

UC0240_2 Realizar as operacións auxiliares á venda.
UC0811_2 Realizar a venda e a difusión de produtos

inmobiliarios a través de distintas canles
de comercialización.

MP1230 Venda técnica.

UC0241_2 Executar as accións do servizo de atención
á clientela e ás persoas consumidoras e
usuarias.

MP1234 Servizos de atención comercial.

UC2105_2 Organizar e animar o punto de venda dun
pequeno comercio.

MP1231 Dinamización do punto de venda.

UC2104_2 Impulsar e xestionar un pequeno comercio
de calidade.

MP1227 Xestión dun pequeno comercio.

UC2106_2 Garantir a capacidade de resposta e
abastecemento do pequeno comercio.

MP1229 Xestión de compras.

UC1015_2 Xestionar e coordinar as operacións do
almacén.

MP1228 Técnicas de almacén.

Nota. O mó du lo pro fe sio nal MP1233: apli ca cio nes in for má ti cas para el co mer cio va li da ra se can do se te ñan acre di ta das
to das as uni da des de com pe ten cia que se inclúen no título.



CM Comercialización de produtos alimentarios
Ciclo formativo de grao medio Título LOE

Perfil profesional Duración
2.000 horas

Que se apren de 
a fa cer?

De sen vol ver ac ti vi da des co mer ciais en es ta ble ce men tos ali men ta rios fí si cos e en liña re la cio na das coa 
pla ni fi ca ción co mer cial, a xes tión da lo xís ti ca de al ma ce na xe, a dis tri bu ción e a re po si ción de pro du tos 
ali men ta rios, e a su per vi sión das sec cións de ven da de ali men tos pe re ce doi ros e non pe re ce doi ros, e
de aten ción co mer cial a clien te la e pro ve do res, se guin do cri te rios de ca li da de e ac tuan do se gun do a
nor ma ti va de pre ven ción de ris cos, se gu ri da de ali men ta ria e pro tec ción do/da con su mi dor/a.

En que ám bi tos 
se tra ba lla?

Ámbi to do co mer cio de pro du tos ali men ta rios, fí si co ou en liña, en cal que ra em pre sa ou or ga ni za ción,
en ten das re ta llis tas de ali men ta ción ou nos de par ta men tos co rres pon den tes de gran des su per fi cies,
tan to por con ta pro pia como por con ta allea.

Que ocu pa cións 
se de sem pe -

ñan?

Res pon sa ble en car ga do/a de es ta ble ce men to ali men ta rio; de sec ción, sa la ou de par ta men to de ten da
de ali men ta ción; xes tor/a de pe que ño co mer cio ali men ta rio; res pon sa ble en car ga do/a de co mer cios
ali men ta rios en li ña; ase sor/a co mer cial de pro du tos ali men ta rios; ven de dor/a de pro du tos ali men ta -
rios.

Ca les son os
mó du los des te

ci clo?

Na seguinte táboa figuran os módulos profesionais que compoñen este ciclo formativo, xunto co seu
código, a súa duración e coa información do curso no que se imparten.

Curso Código Módulos profesionais Horas
1º MP1609 Atención comercial en negocios alimentarios 107
1º MP1613 Comercio electrónico en negocios alimentarios 133
1º MP1606 Constitución de pequenos negocios alimentarios 107
1º MP1616 Formación e orientación laboral 107
1º MP0156 Inglés 160
1º MP1607 Mercadotecnia do comercio alimentario 107
1º MP1614 Ofimática aplicada ao comercio alimentario 132
1º MP1615 Xestión dun comercio alimentario 107
2º MP1608 Dinamización do punto de venda en comercios de

alimentación
105

2º MP1617 Formación en centros de traballo 410
2º MP1612 Loxística de produtos alimentarios 175
2º MP1611 Preparación e acondicionamento de produtos frescos e

transformados
245

2º MP1610 Seguridade e calidade alimentaria no comercio 105
Nota. Os módulos en negra están asociados a algunha unidade de competencia.

Que tí tu lo se
ob tén?

Técnico en Comercialización de produtos alimentarios.



Que uni da des
de com pe ten cia 

se acre di tan?

A tá boa se guin te re flic te, na co lum na da de rei ta, as uni da des de com pe ten cia que se acre di ta rán se se
su pe ran os mó du los pro fe sio nais des te ci clo for ma ti vo que se re la cio nan na co lum na da es quer da.

Módulos profesionais superados Unidades de competencia acreditables
MP1606 Constitución de pequenos negocios

alimentarios.
UC2104_2 Impulsar e xestionar un pequeno comercio

de calidade.
MP1608 Dinamización do punto de venda en

comercios de alimentación.
MP1613 Comercio electrónico en negocios

alimentarios.

UC2105_2 Organizar e animar o punto de venda dun
pequeno comercio.

MP1609 Atención comercial en negocios alimentarios.
MP1613 Comercio electrónico en negocios

alimentarios.

UC0239_2 Realizar a venda de produtos e/ou servizos a 
través de diferentes canles de
comercialización.

UC0241_2 Executar as accións do servizo de atención á 
clientela e ás persoas consumidoras e
usuarias.

MP1610 Seguridade e calidade alimentaria no
comercio.

MP1611 Preparación e acondicionamento de produtos
frescos e transformados.

MP1612 Loxística de produtos alimentarios.

UC0260_2 Preelaborar e conservar calquera clase de
alimentos.

UC1015_2 Xestionar e coordinar as operacións do
almacén.

UC1792_2 Xestionar a prevención de riscos laborais en 
pequenos negocios.

UC2106_2 Garantir a capacidade de resposta e
abastecemento do pequeno comercio.

Que mó du los
pro fe sio nais se

va li dan?

A tá boa se guin te de ta lla, na co lum na da es quer da, as uni da des de com pe ten cia que de ben acre di tar se
ex clu si va men te a tra vés do pro ce de men to de acre di ta ción de com pe ten cias ou me dian te cer ti fi ca dos
de pro fe sio na li da de, para que se poi dan va li dar os mó du los pro fe sio nais des te ci clo for ma ti vo que fi -
gu ran na co lum na da de rei ta.

Unidades de competencia acreditadas Módulos profesionais validables
UC2104_2 Impulsar e xestionar un pequeno comercio

de calidade.
MP1606 Constitución de pequenos negocios

alimentarios.
UC0239_2 Realizar a venda de produtos e/ou servizos

a través de diferentes canles de
comercialización.

UC0241_2 Executar as accións do servizo de atención
á clientela e ás persoas consumidoras e
usuarias.

MP1609 Atención comercial en negocios alimentarios.

UC0260_2 Preelaborar e conservar calquera clase de
alimentos.

MP1611 Preparación e acondicionamento de produtos
frescos e transformados.

UC1015_2 Xestionar e coordinar as operacións do
almacén.

UC1792_2 Xestionar a prevención de riscos laborais
en pequenos negocios.

UC2106_2 Garantir a capacidade de resposta e
abastecemento do pequeno comercio.

MP1612 Loxística de produtos alimentarios.



CS Comercio internacional
Ciclo formativo de grao superior Título LOE

Perfil profesional Duración
2.000 horas

Que se apren de 
a fa cer?

Pla ni fi car e xes tio nar os pro ce sos de im por ta ción e ex por ta ción, e de in tro du ción e ex pe di ción de mer -
ca do rías, apli can do a le xis la ción, no mar co dos ob xec ti vos e dos pro ce de men tos es ta ble ci dos.

En que ám bi tos 
se tra ba lla?

En em pre sas de cal que ra sec tor pro du ti vo, no mea da men te do sec tor do co mer cio e már ke ting pú bli co
e pri va do, rea li zan do fun cións de pla ni fi ca ción, or ga ni za ción, xes tión e ase so ra men to de ac ti vi da des
de co mer cio in ter na cio nal.Trá ta se de tra ba lla do res e tra ba lla do ras por con ta pro pia que xes tio nan a
súa em pre sa, rea li zan do ac ti vi da des de co mer cio in ter na cio nal, ou por con ta allea, que exer cen a súa
ac ti vi da de no de par ta men to de co mer cio in ter na cio nal den tro dos sub sec to res de: in dus tria, co mer cio
e agri cul tu ra, no de par ta men to de co mer cio in ter na cio nal, en ti da des fi nan cei ras e de se gu ros, no de -
par ta men to de ex te rior, em pre sas in ter me dia rias no co mer cio in ter na cio nal, como axen cias tran si ta -
rias, axen cias co mer ciais, em pre sas con sig na ta rias, axen cias de al fán de gas, em pre sas de ase so ra -
men to co mer cial e xu rí di co, etc, em pre sas im por ta do ras, ex por ta do ras e dis tri bui do ras-co mer cia li za -
do ras, em pre sas de lo xís ti ca e trans por te, aso cia cións, ins ti tu cións, or ga nis mos e or ga ni za cións non
go ber na men tais.

Que ocu pa cións 
se de sem pe -

ñan?

Téc ni co/a en co mer cio ex te rior, téc ni co/a de ope ra cións ex te rio res de en ti da des fi nan cei ras e de se gu -
ros, téc ni co/a en ad mi nis tra ción de co mer cio in ter na cio nal, asis ten te ou ad xun to/a de co mer cio in ter -
na cio nal, axen te de co mer cio in ter na cio nal, téc ni co/a de már ke ting in ter na cio nal, téc ni co/a de már ke -
ting di xi tal in ter na cio nal, téc ni co/a de ven da in ter na cio nal, asis ten te ao de par ta men to de ope ra cións
co mer ciais in ter na cio nais, tran si ta rio/a, con sig na ta rio/a de bu ques, ope ra dor/ora lo xís ti co/a, xe fe/a de 
al ma cén, téc ni co/a en lo xís ti ca do trans por te, coor di na dor/ora lo xís ti co/a, téc ni co/a en lo xís ti ca in ver -
sa.

Ca les son os
mó du los des te

ci clo?

Na seguinte táboa figuran os módulos profesionais que compoñen este ciclo formativo, xunto co seu
código, a súa duración e coa información do curso no que se imparten.

Curso Código Módulos profesionais Horas
1º MP0829 Formación e orientación laboral 107
1º MP0179 Inglés 160
1º MP0824 Negociación internacional 132
1º MP0622 Transporte internacional de mercadorías 187
1º MP0627 Xestión administrativa do comercio internacional 187
1º MP0623 Xestión económica e financeira da empresa 187
2º MP0827 Comercio dixital internacional 105
2º MP0825 Financiamento internacional 105
2º MP0830 Formación en centros de traballo 384
2º MP0625 Loxística de almacenamento 123
2º MP0823 Márketing internacional 123
2º MP0826 Medios de pagamento internacionais 87
2º MP0828 Proxecto de comercio internacional 26
2º MP0822 Sistema de información de mercados 87

Nota. Os módulos en negra están asociados a algunha unidade de competencia.

Que tí tu lo se
ob tén?

Técnico superior en Comercio internacional.



Que uni da des
de com pe ten cia 

se acre di tan?

A tá boa se guin te re flic te, na co lum na da de rei ta, as uni da des de com pe ten cia que se acre di ta rán se
se su pe ran os mó du los pro fe sio nais des te ci clo for ma ti vo que se re la cio nan na co lum na da es quer -
da.

Módulos profesionais superados Unidades de competencia acreditables
MP0622 Transporte internacional de mercadorías. UC1013_3 Organizar, xestionar e controlar as

operacións de transporte de longa distancia.
MP0179 Inglés. UC1010_3 Comunicarse en inglés, cun nivel de usuario 

competente, nas relacións e nas actividades
de comercio internacional.

MP0623 Xestión económica e financeira da empresa. UC2183_3 Xestionar a actividade económico-financeira 
do transporte por estrada.

MP0625 Loxística de almacenamento. UC1014_3 Organizar o almacén de acordo cos criterios
e cos niveis de actividade previstos.

UC1015_2 Xestionar e coordinar as operacións do
almacén.

MP0627 Xestión administrativa do comercio
internacional.

UC0242_3 Realizar e controlar a xestión administrativa
nas operacións de importación e
exportación, e/ou de introdución e
expedición de mercadorías.

MP0822 Sistema de información de mercados. UC1007_3 Obter e elaborar información para o sistema
de información de mercados.

MP0823 Márketing internacional. UC1008_3 Realizar estudos e propostas para as
accións do plan de márketing-mix
internacional.

MP0824 Negociación internacional. UC1009_3 Asistir nos procesos de negociación e
execución das operacións de compravenda
internacionais de produtos e servizos.

MP0825 Financiamento internacional. UC0243_3 Xestionar as operacións de financiamento
para transaccións internacionais de
mercadorías e servizos.

MP0826 Medios de pagamento internacionais. UC0244_3 Xestionar as operacións de cobramento e
pagamento nas transaccións internacionais.



Que mó du los
pro fe sio nais se

va li dan?

A tá boa se guin te de ta lla, na co lum na da es quer da, as uni da des de com pe ten cia que de ben acre di tar se
ex clu si va men te a tra vés do pro ce de men to de acre di ta ción de com pe ten cias ou me dian te cer ti fi ca dos
de pro fe sio na li da de, para que se poi dan va li dar os mó du los pro fe sio nais des te ci clo for ma ti vo que fi -
gu ran na co lum na da de rei ta.

Unidades de competencia acreditadas Módulos profesionais validables
UC1013_3 Organizar, xestionar e controlar as

operacións de transporte de longa
distancia.

MP0622 Transporte internacional de mercadorías.

UC1010_3 Comunicarse en inglés, cun nivel de
usuario competente, nas relacións e nas
actividades de comercio internacional.

MP0179 Inglés.

UC2183_3 Xestionar a actividade
económico-financeira do transporte por
estrada.

MP0623 Xestión económica e financeira da empresa.

UC1014_3 Organizar o almacén de acordo cos
criterios e cos niveis de actividade
previstos.

UC1015_2 Xestionar e coordinar as operacións do
almacén.

MP0625 Loxística de almacenamento.

UC0242_3 Realizar e controlar a xestión administrativa 
nas operacións de importación e
exportación, e/ou de introdución e
expedición de mercadorías.

MP0627 Xestión administrativa do comercio
internacional.

UC1007_3 Obter e elaborar información para o
sistema de información de mercados.

MP0822 Sistema de información de mercados.

UC1008_3 Realizar estudos e propostas para as
accións do plan de márketing-mix
internacional.

MP0823 Márketing internacional.

UC1009_3 Asistir nos procesos de negociación e
execución das operacións de compravenda 
internacionais de produtos e servizos.

MP0824 Negociación internacional.

UC0243_3 Xestionar as operacións de financiamento
para transaccións internacionais de
mercadorías e servizos.

MP0825 Financiamento internacional.

UC0244_3 Xestionar as operacións de cobramento e
pagamento nas transaccións
internacionais.

MP0826 Medios de pagamento internacionais.

Nota. O mó du lo pro fe sio nal MP0179: in glés po de rá va li dar se con son te o dis pos to no ar ti go 66.4 da Lei or gá ni ca
2/2006, do 3 de maio, de edu ca ción.O mó du lo MP0827: co mer cio di gi tal in ter na cio nal va li da ra se can do se te ñan acre di -
ta das to das as uni da des de com pe ten cia que se in clúen no tí tu lo.



CS Márketing e publicidade
Ciclo formativo de grao superior Título LOE

Perfil profesional Duración
2.000 horas

Que se apren de 
a fa cer?

A com pe ten cia xe ral des te tí tu lo con sis te en de fi nir e efec tuar o se gui men to das po lí ti cas de már ke ting
ba sea das en es tu dos co mer ciais, e en pro mo cio nar e pu bli ci tar os pro du tos e/ou ser vi zos nos me dios
e nos so por tes de co mu ni ca ción axei ta dos, ela bo ran do os ma te riais pu bli pro mo cio nais ne ce sa rios.

En que ám bi tos 
se tra ba lla?

As per soas que ob te ñan este tí tu lo han exer cer a súa ac ti vi da de en em pre sas pú bli cas e pri va das de cal -
que ra sec tor pro du ti vo, no mea da men te no sec tor do co mer cio e már ke ting, rea li zan do fun cións de pla -
ni fi ca ción, or ga ni za ción e xes tión de ac ti vi da des de már ke ting, in ves ti ga ción co mer cial, pu bli ci da de e
re la cións pú bli cas.Trá ta se de pro fe sio nais por con ta pro pia que xes tio nan a súa em pre sa rea li zan do
ac ti vi da des de co mu ni ca ción e de pu bli ci da de e even tos, ou de tra ba lla do res e tra ba lla do ras por con ta
allea que exer cen a súa ac ti vi da de nos de par ta men tos de már ke ting, co mu ni ca ción e ga bi ne tes de
pren sa e co mu ni ca ción de cal que ra em pre sa ou or ga ni za ción, no ám bi to pú bli co e pri va do.

Que ocu pa cións 
se de sem pe -

ñan?

Asis ten te do/a xe fe/a de pro du to; téc ni co/a de már ke ting; téc ni co/a en pu bli ci da de; téc ni co/a en re la -
cións pú bli cas; or ga ni za dor/a de even tos de már ke ting e co mu ni ca ción; au xi liar de me dios en em pre -
sas de pu bli ci da de; con tro la dor/a de cur sa xe ou emi sión en me dios de co mu ni ca ción; téc ni co/a en es -
tu dos de mer ca do e opi nión pú bli ca; téc ni co/a en tra ba llos de cam po; ins pec tor/a de per soal en qui sa -
dor; axen te de en qui sas e cen sos; co di fi ca dor/a de da tos pa ra as in ves ti ga cións de mer ca dos.

Ca les son os
mó du los des te

ci clo?

Na seguinte táboa figuran os módulos profesionais que compoñen este ciclo formativo, xunto co seu
código, a súa duración e coa información do curso no que se imparten.

Curso Código Módulos profesionais Horas
1º MP1014 Formación e orientación laboral 107
1º MP0179 Inglés 160
1º MP1010 Investigación comercial 132
1º MP0931 Márketing dixital 187
1º MP0930 Políticas de márketing 187
1º MP0623 Xestión económica e financeira da empresa 187
2º MP1110 Atención á clientela e ás persoas consumidoras e usuarias 87
2º MP1007 Deseño e elaboración de material de comunicación 141
2º MP1013 Formación en centros de traballo 384
2º MP1109 Lanzamento de produtos e servizos 105
2º MP1008 Medios e soportes de comunicación 87
2º MP1012 Proxecto de márketing e publicidade 26
2º MP1009 Relacións públicas e organización de eventos de márketing 105
2º MP1011 Traballo de campo na investigación comercial 105

Nota. Os módulos en negra están asociados a algunha unidade de competencia.

Que tí tu lo se
ob tén?

Técnico superior en Márketing e publicidade.



Que uni da des
de com pe ten cia 

se acre di tan?

A tá boa se guin te re flic te, na co lum na da de rei ta, as uni da des de com pe ten cia que se acre di ta rán se
se su pe ran os mó du los pro fe sio nais des te ci clo for ma ti vo que se re la cio nan na co lum na da es quer -
da.

Módulos profesionais superados Unidades de competencia acreditables
MP0930 Políticas de márketing. UC2185_3 Asistir na definición e no seguimento das

políticas e do plan de márketing.
MP0623 Xestión económica e financeira da empresa. UC2183_3 Xestionar a actividade económico-financeira 

do transporte por estrada.
MP1007 Deseño e elaboración de material de

comunicación.
UC2189_3 Elaborar e difundir, en diferentes soportes,

materiais sinxelos e autoeditables,
publipromocionais e informativos.

MP1008 Medios e soportes de comunicación. UC2188_3 Asistir na organización e no seguimento do
plan de medios e soportes establecido.

MP1009 Relacións públicas e organización de eventos
de márketing.

UC2187_3 Organizar e xestionar eventos de márketing
e comunicación, seguindo o protocolo e os
criterios establecidos.

MP1010 Investigación comercial. UC0993_3 Preparar a información e os instrumentos
necesarios para a investigación de
mercados.

UC0997_3 Colaborar na análise e na obtención de
conclusións a partir da investigación de
mercados.

MP1011 Traballo de campo na investigación
comercial.

UC0994_3 Organizar e controlar a actividade das
persoas enquisadoras.

UC0995_2 Realizar enquisas e/ou entrevistas utilizando 
as técnicas e os procedementos
establecidos.

MP1109 Lanzamento de produtos e servizos. UC2186_3 Xestionar o lanzamento e a implantación de
produtos e servizos no mercado.

MP1110 Atención á clientela e ás persoas
consumidoras e usuarias.

UC0241_2 Executar as accións do servizo de atención á 
clientela e ás persoas consumidoras e
usuarias.

UC0245_3 Xestionar as queixas e as reclamacións da
clientela e das persoas consumidoras e
usuarias.



Que mó du los
pro fe sio nais se

va li dan?

A tá boa se guin te de ta lla, na co lum na da es quer da, as uni da des de com pe ten cia que de ben acre di tar se
ex clu si va men te a tra vés do pro ce de men to de acre di ta ción de com pe ten cias ou me dian te cer ti fi ca dos
de pro fe sio na li da de, para que se poi dan va li dar os mó du los pro fe sio nais des te ci clo for ma ti vo que fi -
gu ran na co lum na da de rei ta.

Unidades de competencia acreditadas Módulos profesionais validables
UC2185_3 Asistir na definición e no seguimento das

políticas e do plan de márketing.
MP0930 Políticas de márketing.

UC2183_3 Xestionar a actividade
económico-financeira do transporte por
estrada.

MP0623 Xestión económica e financeira da empresa.

UC2189_3 Elaborar e difundir, en diferentes soportes,
materiais sinxelos e autoeditables,
publipromocionais e informativos.

MP1007 Deseño e elaboración de material de
comunicación.

UC2188_3 Asistir na organización e no seguimento do 
plan de medios e soportes establecido.

MP1008 Medios e soportes de comunicación.

UC2187_3 Organizar e xestionar eventos de márketing 
e comunicación, seguindo o protocolo e os 
criterios establecidos.

MP1009 Relacións públicas e organización de eventos
de márketing.

UC0993_3 Preparar a información e os instrumentos
necesarios para a investigación de
mercados.

UC0997_3 Colaborar na análise e na obtención de
conclusións a partir da investigación de
mercados.

MP1010 Investigación comercial.

UC0994_3 Organizar e controlar a actividade das
persoas enquisadoras.

UC0995_2 Realizar enquisas e/ou entrevistas
utilizando as técnicas e os procedementos
establecidos.

MP1011 Traballo de campo na investigación
comercial.

UC2186_3 Xestionar o lanzamento e a implantación de 
produtos e servizos no mercado.

MP1109 Lanzamento de produtos e servizos.

UC0241_2 Executar as accións do servizo de atención
á clientela e ás persoas consumidoras e
usuarias.

UC0245_3 Xestionar as queixas e as reclamacións da
clientela e das persoas consumidoras e
usuarias.

MP1110 Atención á clientela e ás persoas
consumidoras e usuarias.

Nota. O mó du lo pro fe sio nal MP0931: már ke ting di xi tal va li da ra se can do se te ñan acre di ta das to das as uni da des de
com pe ten cia que se in clúen no tí tu lo.



CS Transporte e loxística
Ciclo formativo de grao superior Título LOE

Perfil profesional Duración
2.000 horas

Que se apren de 
a fa cer?

A com pe ten cia xe ral des te tí tu lo con sis te en or ga ni zar, xes tio nar e con tro lar as ope ra cións do trans por -
te de mer ca do rías e de per soas no ám bi to na cio nal e in ter na cio nal, e en pla ni fi car e xes tio nar as ac ti vi -
da des lo xís ti cas dun ha em pre sa, de acor do coa nor ma ti va e cos ob xec ti vos es ta ble ci dos pola di rec ción 
da em pre sa, no mar co da ca li da de, a se gu ri da de e o res pec to am bien tal.

En que ám bi tos 
se tra ba lla?

As per soas que ob te ñan este tí tu lo han exer cer a súa ac ti vi da de en em pre sas do sec tor do trans por te e a 
lo xís ti ca, por con ta pro pia ou por con ta allea, rea li zan do fun cións de pla ni fi ca ción, or ga ni za ción, xes -
tión e co mer cia li za ción do ser vi zo de trans por te e/ou de lo xís ti ca.

Que ocu pa cións 
se de sem pe -

ñan?

Xe fe/a de trá fi co de em pre sas de trans por te de per soas por es tra da, en ac ti vi da des de trans por te e en
ac ti vi da des de trans por te com bi na do; xe fe/a de ope ra cións, de es ta ción de au to bu ses, de cir cu la ción,
de al ma cén, de ad mi nis tra ción en trans por te te rres tre, aé reo, ma rí ti mo e mul ti mo dal; xe ren te da em pre -
sa de trans por te; ins pec tor/a de trans por te de per soas por es tra da; xes tor/a de trans por te por es tra da;
ad mi nis tra ti vo/a de ser vi zo de trans por te por es tra da; axen te de trans por tes e de car ga; co mer cial de
ser vi zos de trans por te; ope ra dor/a de trans por te por ta a por ta e lo xís ti co; tran si ta rio/a; con sig na ta rio/a
de bu ques; téc ni co/a en lo xís ti ca do trans por te e en lo xís ti ca in ver sa; coor di na dor/a lo xís ti co/a.

Ca les son os
mó du los des te

ci clo?

Na seguinte táboa figuran os módulos profesionais que compoñen este ciclo formativo, xunto co seu
código, a súa duración e coa información do curso no que se imparten.

Curso Código Módulos profesionais Horas
1º MP0624 Comercialización do transporte e a loxística 132
1º MP0631 Formación e orientación laboral 107
1º MP0179 Inglés 160
1º MP0622 Transporte internacional de mercadorías 187
1º MP0627 Xestión administrativa do comercio internacional 187
1º MP0623 Xestión económica e financeira da empresa 187
2º MP0632 Formación en centros de traballo 384
2º MP0625 Loxística de almacenamento 123
2º MP0626 Loxística de aprovisionamento 105
2º MP0629 Organización do transporte de mercadorías 140
2º MP0628 Organización do transporte de viaxeros/as 87
2º MP0630 Proxecto de transporte e loxística 26
2º MP0621 Xestión administrativa do transporte e a loxística 175

Nota. Os módulos en negra están asociados a algunha unidade de competencia.

Que tí tu lo se
ob tén?

Técnico superior en Transporte e loxística.



Que uni da des
de com pe ten cia 

se acre di tan?

A tá boa se guin te re flic te, na co lum na da de rei ta, as uni da des de com pe ten cia que se acre di ta rán se
se su pe ran os mó du los pro fe sio nais des te ci clo for ma ti vo que se re la cio nan na co lum na da es quer -
da.

Módulos profesionais superados Unidades de competencia acreditables
MP0623 Xestión económica e financeira da empresa. UC2183_3 Xestionar a actividade económico-financeira 

do transporte por estrada.
MP0179 Inglés. UC1006_2 Comunicarse en inglés cun nivel de

usuario/a independente nas relacións e nas
actividades de loxística e transporte
internacional.

MP0624 Comercialización do transporte e a loxística. UC2182_3 Comercializar servizos de transporte por
estrada.

UC2184_3 Xestionar as relacións coa clientela e o
seguimento de operacións de transporte por
estrada.

MP0629 Organización do transporte de mercadorías. UC0247_3 Organizar e controlar a actividade do
departamento de tráfico e explotación nas
empresas que realicen transporte de
mercadorías por estrada.

UC0248_3 Planificar e xestionar as operacións de
tráfico e explotación nas empresas que
realicen transporte de mercadorías por
estrada.

MP0628 Organización do transporte de viaxeros/as. UC2059_3 Establecer e organizar plans de transporte
de persoas viaxeiras por estrada.

UC2060_3 Xestionar e supervisar as operacións de
transporte de persoas  por estrada.

MP0621 Xestión administrativa do transporte e a
loxística.

UC2061_3 Realizar a xestión administrativa e
documental de operacións de transporte por
estrada.

MP0626 Loxística de aprovisionamento. UC1003_3 Colaborar na elaboración do plan de
aprovisionamento.

UC1004_3 Realizar o seguimento e o control do
programa de aprovisionamento.

MP0625 Loxística de almacenamento. UC1014_3 Organizar o almacén de acordo cos criterios
e cos niveis de actividade previstos.

UC1015_2 Xestionar e coordinar as operacións do
almacén.

MP0627 Xestión administrativa do comercio
internacional.

UC0242_3 Realizar e controlar a xestión administrativa
nas operacións de importación e
exportación, e/ou de introdución e
expedición de mercadorías.

MP0622 Transporte internacional de mercadorías. UC1013_3 Organizar, xestionar e controlar as
operacións de transporte de longa distancia.



Que mó du los
pro fe sio nais se

va li dan?

A tá boa se guin te de ta lla, na co lum na da es quer da, as uni da des de com pe ten cia que de ben acre di tar se
ex clu si va men te a tra vés do pro ce de men to de acre di ta ción de com pe ten cias ou me dian te cer ti fi ca dos
de pro fe sio na li da de, para que se poi dan va li dar os mó du los pro fe sio nais des te ciclo formativo que
figuran na columna da dereita.

Unidades de competencia acreditadas Módulos profesionais validables
UC2182_3 Comercializar servizos de transporte por

estrada.
UC2184_3 Xestionar as relacións coa clientela e o

seguimento de operacións de transporte
por estrada.

MP0624 Comercialización do transporte e a loxística.

UC0247_3 Organizar e controlar a actividade do
departamento de tráfico e explotación nas
empresas que realicen transporte de
mercadorías por estrada.

UC0248_3 Planificar e xestionar as operacións de
tráfico e explotación nas empresas que
realicen transporte de mercadorías por
estrada.

MP0629 Organización do transporte de mercadorías.

UC2059_3 Establecer e organizar plans de transporte
de persoas viaxeiras por estrada.

UC2060_3 Xestionar e supervisar as operacións de
transporte de persoas  por estrada.

MP0628 Organización do transporte de viaxeros/as.

UC1003_3 Colaborar na elaboración do plan de
aprovisionamento.

UC1004_3 Realizar o seguimento e o control do
programa de aprovisionamento.

MP0626 Loxística de aprovisionamento.

UC1014_3 Organizar o almacén de acordo cos
criterios e cos niveis de actividade
previstos.

UC1015_2 Xestionar e coordinar as operacións do
almacén.

MP0625 Loxística de almacenamento.

UC0242_3 Realizar e controlar a xestión administrativa 
nas operacións de importación e
exportación, e/ou de introdución e
expedición de mercadorías.

MP0627 Xestión administrativa do comercio
internacional.

UC1013_3 Organizar, xestionar e controlar as
operacións de transporte de longa
distancia.

MP0622 Transporte internacional de mercadorías.

UC2061_3 Realizar a xestión administrativa e
documental de operacións de transporte
por estrada.

MP0621 Xestión administrativa do transporte e a
loxística.

UC2183_3 Xestionar a actividade
económico-financeira do transporte por
estrada.

MP0623 Xestión económica e financeira da empresa.



CS Xestión de vendas e espazos comerciais
Ciclo formativo de grao superior Título LOE

Perfil profesional Duración
2.000 horas

Que se apren de 
a fa cer?

Xes tio nar as ope ra cións co mer ciais de com pra ven da e dis tri bu ción de pro du tos e ser vi zos, e or ga ni zar
a im plan ta ción e a ani ma ción de es pa zos co mer ciais, se gun do cri te rios de ca li da de, se gu ri da de e pre -
ven ción de ris cos, apli can do a nor ma ti va.

En que ám bi tos 
se tra ba lla?

En em pre sas de cal que ra sec tor pro du ti vo e no mea da men te do sec tor do co mer cio e o már ke ting pú bli -
cos e pri va dos, rea li zan do fun cións de pla ni fi ca ción, or ga ni za ción e xes tión de ac ti vi da des de com pra -
ven da de pro du tos e ser vi zos, así co mo de de se ño, im plan ta ción e xes tión de es pa zos co mer ciais. Trá -
ta se de tra ba lla do res e tra ba lla do ras por con ta pro pia que xes tio nen a súa em pre sa rea li zan do ac ti vi da -
des de com pra ven da de pro du tos e ser vi zos, ou por con ta allea, que exer zan a súa ac ti vi da de no de par -
ta men to de ven das, co mer cial ou de már ke ting, den tro dos sub sec to res de: Indus tria, co mer cio e agri -
cul tu ra, nos de par ta men tos de ven das, co mer cial ou de már ke ting; em pre sas de dis tri bu ción co mer cial 
por xun to e/ou po lo miú do, nos de par ta-men tos de com pras, ven das, de se ño e im plan ta ción de es pa -
zos co mer ciais, co mer cial ou de már ke ting; en ti da des fi nan cei ras e de se gu ros, nos de par ta men tos de
ven das, co mer cial ou de már ke ting; em pre sas in ter me dia rias no co mer cio co mo axen cias co mer ciais,
em pre sas de ase so ra men to co mer cial e xu rí di co, etc; em pre sas im por ta do ras, ex por ta do ras e dis tri -
bui do ras-co mer cia li za do ras; em pre sas de lo xís ti ca e trans por te; aso cia cións, ins ti tu cións, or ga nis -
mos e or ga ni za cións non gobernamentais (ONG).

Que ocu pa cións 
se de sem pe -

ñan?

Xe fe/a de ven das; re pre sen tan te co mer cial; axen te co mer cial; en car ga do/a de ten da; en car ga do/a de
sec ción dun co mer cio; ven de dor/ora téc ni co/a; coor di na dor/ora de co mer ciais; su per vi sor/ora de te le -
már ke ting; mer chan di ser; es ca pa ra tis ta co mer cial; de se ña dor/ora de es pa zos co mer ciais; res pon sa ble 
de pro mo cións no pun to de ven da; es pe cia lis ta en im plan ta ción de es pa zos co mer ciais.

Ca les son os
mó du los des te

ci clo?

Na seguinte táboa figuran os módulos profesionais que compoñen este ciclo formativo, xunto co seu
código, a súa duración e coa información do curso no que se imparten.

Curso Código Módulos profesionais Horas
1º MP0933 Formación e orientación laboral 107
1º MP0179 Inglés 160
1º MP1010 Investigación comercial 132
1º MP0931 Márketing dixital 187
1º MP0930 Políticas de márketing 187
1º MP0623 Xestión económica e financeira da empresa 187
2º MP0926 Escaparatismo e deseño de espazos comerciais 105
2º MP0934 Formación en centros de traballo 384
2º MP0625 Loxística de almacenamento 123
2º MP0626 Loxística de aprovisionamento 105
2º MP0928 Organización de equipos de vendas 87
2º MP0932 Proxecto de xestión de vendas e espazos comerciais 26
2º MP0929 Técnicas de venda e negociación 105
2º MP0927 Xestión de produtos e promocións no punto de venda 105

Nota. Os módulos en negra están asociados a algunha unidade de competencia.

Que tí tu lo se
ob tén?

Técnico superior en Xestión de ventas e espazos comerciais.



Que uni da des
de com pe ten cia 

se acre di tan?

A tá boa se guin te re flic te, na co lum na da de rei ta, as uni da des de com pe ten cia que se acre di ta rán se
se su pe ran os mó du los pro fe sio nais des te ci clo for ma ti vo que se re la cio nan na co lum na da es quer -
da.

Módulos profesionais superados Unidades de competencia acreditables
MP0926 Escaparatismo e deseño de espazos

comerciais.
UC0501_3 Establecer a implantación de espazos

comerciais.
UC0504_3 Organizar e supervisar a montaxe de

escaparates no establecemento comercial.
MP0927 Xestión de produtos e promocións no punto

de venda.
UC0502_3 Organizar a implantación de produtos ou

servizos na superficie de venda.
UC0503_3 Organizar e controlar as accións

promocionais en espazos comerciais.
MP0928 Organización de equipos de vendas. UC1001_3 Xestionar a forza de vendas e coordinar o

equipo de comerciais.
MP0929 Técnicas de venda e negociación. UC0239_2 Realizar a venda de produtos e/ou servizos a 

través de diferentes canles de
comercialización.

UC1000_3 Obter e procesar a información necesaria
para a definición de estratexias e actuacións
comerciais.

MP0930 Políticas de márketing. UC2185_3 Asistir na definición e no seguimento das
políticas e do plan de márketing.

MP0625 Loxística de almacenamento. UC1014_3 Organizar o almacén de acordo cos criterios
e cos niveis de actividade previstos.

UC1015_2 Xestionar e coordinar as operacións do
almacén.

MP0626 Loxística de aprovisionamento. UC1003_3 Colaborar na elaboración do plan de
aprovisionamento.

UC1004_3 Realizar o seguimento e o control do
programa de aprovisionamento.

MP0623 Xestión económica e financeira da empresa. UC2183_3 Xestionar a actividade económico-financeira 
do transporte por estrada.

MP1010 Investigación comercial. UC0993_3 Preparar a información e os instrumentos
necesarios para a investigación de
mercados.

UC0997_3 Colaborar na análise e na obtención de
conclusións a partir da investigación de
mercados.



Que mó du los
pro fe sio nais se

va li dan?

A tá boa se guin te de ta lla, na co lum na da es quer da, as uni da des de com pe ten cia que de ben acre di tar se
ex clu si va men te a tra vés do pro ce de men to de acre di ta ción de com pe ten cias ou me dian te cer ti fi ca dos
de pro fe sio na li da de, para que se poi dan va li dar os mó du los pro fe sio nais des te ciclo formativo que
figuran na columna da dereita.

Unidades de competencia acreditadas Módulos profesionais validables
UC0501_3 Establecer a implantación de espazos

comerciais.
UC0504_3 Organizar e supervisar a montaxe de

escaparates no establecemento comercial.

MP0926 Escaparatismo e deseño de espazos
comerciais.

UC0502_3 Organizar a implantación de produtos ou
servizos na superficie de venda.

UC0503_3 Organizar e controlar as accións
promocionais en espazos comerciais.

MP0927 Xestión de produtos e promocións no punto
de venda.

UC1001_3 Xestionar a forza de vendas e coordinar o
equipo de comerciais.

MP0928 Organización de equipos de vendas.

UC0239_2 Realizar a venda de produtos e/ou servizos
a través de diferentes canles de
comercialización.

UC1000_3 Obter e procesar a información necesaria
para a definición de estratexias e
actuacións comerciais.

MP0929 Técnicas de venda e negociación.

UC2185_3 Asistir na definición e no seguimento das
políticas e do plan de márketing.

MP0930 Políticas de márketing.

UC1014_3 Organizar o almacén de acordo cos
criterios e cos niveis de actividade
previstos.

UC1015_2 Xestionar e coordinar as operacións do
almacén.

MP0625 Loxística de almacenamento.

UC1003_3 Colaborar na elaboración do plan de
aprovisionamento.

UC1004_3 Realizar o seguimento e o control do
programa de aprovisionamento.

MP0626 Loxística de aprovisionamento.

UC2183_3 Xestionar a actividade
económico-financeira do transporte por
estrada.

MP0623 Xestión económica e financeira da empresa.

UC0993_3 Preparar a información e os instrumentos
necesarios para a investigación de
mercados.

UC0997_3 Colaborar na análise e na obtención de
conclusións a partir da investigación de
mercados.

MP1010 Investigación comercial.

Nota. O mó du lo pro fe sio nal MP0931: már ke ting di xi tal va li da ra se can do se te ñan acre di ta das to das as uni da des de
com pe ten cia que se inclúen no título.





Información Notación
 O Réxime ordinario presencial
 A Réxime de adultos modalidade presencial
 D Réxime de adultos modalidade a distancia
 U FP Dual (empresa e centro educativo)

 CB Servizos comerciais 
A Coruña
Coruña, A CPR Plurilingüe Fogar de Santa

Margarida
981251090 cpr.fogar.santamargarida@edu.xunta.gal O 

Santiago de Compostela IES A Pontepedriña 881867152 ies.pontepedrina@edu.xunta.gal O 
Cedeira IES Punta Candieira 881930076 ies.puntacandieira@edu.xunta.gal O 
Narón IES Terra de Trasancos 881938159 ies.terra.trasancos@edu.xunta.gal O 
Negreira IES Xulián Magariños 881867126 ies.xulian.magarinos@edu.xunta.gal O 
Rianxo IES Félix Muriel 881866646 ies.felix.muriel@edu.xunta.gal O 

Ourense
Ourense CIFP Portovello 988788901 cifp.portovello@edu.xunta.gal O 

Pontevedra
Pontevedra IES Luís Seoane 986857700 ies.luis.seoane@edu.xunta.gal O 
Vigo IES A Guía 886111003 ies.guia@edu.xunta.gal O 

CPR San Miguel 986221325 cpr.sanmiguel@edu.xunta.gal O 
Mos IES de Mos 886120544 ies.mos@edu.xunta.gal O 
Porriño, O IES Ribeira do Louro 986333956 ies.ribeira.louro@edu.xunta.gal O 
Redondela CPR Plurilingüe Vigo 986400762 cpr.vigo@edu.xunta.gal O 
Silleda IES Plurilingüe Pintor Colmeiro 986580904 ies.pintor.colmeiro@edu.xunta.gal O 
Vilagarcía de Arousa IES Fermín Bouza Brey 886151956 ies.bouza.brey@edu.xunta.gal O 

 CM Actividades comerciais 
A Coruña
Coruña, A IES Ramón Menéndez Pidal 981203000 ies.menendez.pidal@edu.xunta.gal O 

CPR Nebrija Torre de Hércules 981259006 cpr.nebrija@edu.xunta.gal O 
CPR Plurilingüe Fogar de Santa
Margarida

981251090 cpr.fogar.santamargarida@edu.xunta.gal O 

Santiago de Compostela IES A Pontepedriña 881867152 ies.pontepedrina@edu.xunta.gal O 
Ferrol CIFP Rodolfo Ucha Piñeiro 881930145 cifp.rodolfo.ucha@edu.xunta.gal O 
Arzúa EFAG El Piñeiral 981500580 efag.elpineiral@edu.xunta.gal O 
Noia CPR Plurilingüe María Assumpta 981820500 cpr.maria.assumpta@edu.xunta.gal O 

Lugo
Lugo CIFP As Mercedes 982828001 cifp.asmercedes@edu.xunta.gal O 

Ourense
Ourense CIFP Portovello 988788901 cifp.portovello@edu.xunta.gal O  D 

Pontevedra
Pontevedra IES Luís Seoane 986857700 ies.luis.seoane@edu.xunta.gal O 
Vigo IES A Guía 886111003 ies.guia@edu.xunta.gal O 

CPR Fillas de María Inmaculada 986423988 cpr.hijasdemaria.inmaculada@edu.xunta.gal O 
CPR Mendiño 986293444 cpr.mendino@edu.xunta.gal O 

Caldas de Reis CPR Plurilingüe San Fermín 986540075 cpr.sanfermin.caldas@edu.xunta.gal O 
Marín IES Chan do Monte 886151275 ies.chan.monte@edu.xunta.gal O 
Redondela CPR Plurilingüe Vigo 986400762 cpr.vigo@edu.xunta.gal O 
Tui IES Indalecio Pérez Tizón 886110749 ies.indaleciopereztizon@edu.xunta.gal O 
Vilagarcía de Arousa IES Fermín Bouza Brey 886151956 ies.bouza.brey@edu.xunta.gal O 

 CM Comercialización de produtos alimentarios 
A Coruña
Coruña, A IES Ramón Menéndez Pidal 981203000 ies.menendez.pidal@edu.xunta.gal U 
Ferrol CIFP Rodolfo Ucha Piñeiro 881930145 cifp.rodolfo.ucha@edu.xunta.gal U 

Lugo
Lugo CIFP As Mercedes 982828001 cifp.asmercedes@edu.xunta.gal U 

Ourense
Ourense CIFP Portovello 988788901 cifp.portovello@edu.xunta.gal U 

Pontevedra
Pontevedra IES Luís Seoane 986857700 ies.luis.seoane@edu.xunta.gal U 
Vigo IES A Guía 886111003 ies.guia@edu.xunta.gal U 



 CS Comercio internacional 
A Coruña
Coruña, A IES Ramón Menéndez Pidal 981203000 ies.menendez.pidal@edu.xunta.gal O 
Santiago de Compostela IES A Pontepedriña 881867152 ies.pontepedrina@edu.xunta.gal O 
Carballo IES Alfredo Brañas 981700911 ies.alfredo.branas@edu.xunta.gal O 

Lugo
Lugo CIFP As Mercedes 982828001 cifp.asmercedes@edu.xunta.gal D 

Ourense
Ourense CIFP Portovello 988788901 cifp.portovello@edu.xunta.gal D 

Pontevedra
Pontevedra IES Luís Seoane 986857700 ies.luis.seoane@edu.xunta.gal O 
Vigo IES A Guía 886111003 ies.guia@edu.xunta.gal O 
Porriño, O IES Ribeira do Louro 986333956 ies.ribeira.louro@edu.xunta.gal O 
Vilagarcía de Arousa IES Fermín Bouza Brey 886151956 ies.bouza.brey@edu.xunta.gal O 

 CS Márketing e publicidade 
A Coruña
Santiago de Compostela IES A Pontepedriña 881867152 ies.pontepedrina@edu.xunta.gal D 
Ferrol CIFP Rodolfo Ucha Piñeiro 881930145 cifp.rodolfo.ucha@edu.xunta.gal O 
Arzúa EFAG El Piñeiral 981500580 efag.elpineiral@edu.xunta.gal O 

Lugo
Lugo CIFP As Mercedes 982828001 cifp.asmercedes@edu.xunta.gal O 

Pontevedra
Vigo IES A Guía 886111003 ies.guia@edu.xunta.gal O 

CPR Aloya 986420722 cpr.aloya@edu.xunta.gal O 
Marín IES Chan do Monte 886151275 ies.chan.monte@edu.xunta.gal O 
Vilagarcía de Arousa IES Fermín Bouza Brey 886151956 ies.bouza.brey@edu.xunta.gal D 

 CS Transporte e loxística 
A Coruña
Coruña, A IES Ramón Menéndez Pidal 981203000 ies.menendez.pidal@edu.xunta.gal U 

CPR Plurilingüe Liceo La Paz 981286299 cpr.liceo.lapaz@edu.xunta.gal O 
Santiago de Compostela IES A Pontepedriña 881867152 ies.pontepedrina@edu.xunta.gal D 
Ferrol CIFP Rodolfo Ucha Piñeiro 881930145 cifp.rodolfo.ucha@edu.xunta.gal U 
Coristanco EFAG Fonteboa 981733051 efag.fonteboa@edu.xunta.gal O 

Lugo
Lugo CIFP As Mercedes 982828001 cifp.asmercedes@edu.xunta.gal D 

Pontevedra
Pontevedra IES Luís Seoane 986857700 ies.luis.seoane@edu.xunta.gal D 
Vigo IES A Guía 886111003 ies.guia@edu.xunta.gal A 

CPR Aloya 986420722 cpr.aloya@edu.xunta.gal O 
Vilagarcía de Arousa IES Fermín Bouza Brey 886151956 ies.bouza.brey@edu.xunta.gal O 

 CS Xestión de vendas e espazos comerciais 
A Coruña
Coruña, A IES Ramón Menéndez Pidal 981203000 ies.menendez.pidal@edu.xunta.gal O  U 
Santiago de Compostela IES A Pontepedriña 881867152 ies.pontepedrina@edu.xunta.gal O  D 
Ferrol CIFP Rodolfo Ucha Piñeiro 881930145 cifp.rodolfo.ucha@edu.xunta.gal O  D 
Betanzos IES Francisco Aguiar 881960165 ies.francisco.aguiar@edu.xunta.gal O 
Noia CPR Plurilingüe María Assumpta 981820500 cpr.maria.assumpta@edu.xunta.gal O 

Lugo
Lugo CIFP As Mercedes 982828001 cifp.asmercedes@edu.xunta.gal O  U 

Ourense
Ourense CIFP Portovello 988788901 cifp.portovello@edu.xunta.gal O  U 

Pontevedra
Pontevedra IES Luís Seoane 986857700 ies.luis.seoane@edu.xunta.gal O 
Vigo IES A Guía 886111003 ies.guia@edu.xunta.gal O  D  U 
Silleda IES Plurilingüe Pintor Colmeiro 986580904 ies.pintor.colmeiro@edu.xunta.gal O 
Tui IES Indalecio Pérez Tizón 886110749 ies.indaleciopereztizon@edu.xunta.gal O 
Vilagarcía de Arousa IES Fermín Bouza Brey 886151956 ies.bouza.brey@edu.xunta.gal O 

 PFB Almacén 
A Coruña
Ferrol IES de Catabois 881930233 ies.catabois@edu.xunta.gal O 






