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CS XESTION DE VENDAS E ESPAZOS COMERCIAIS

SOR COORDINADOR/TITOR: Rocio Martinez Barreir a Corbillén Canal
CURS | MODULOS AULA | PROFESOR
0]
0 POMA | Politicas de marketing A-25 | C. Lina Balvis Prieto
0 INCO | Investigaciéon comercial A-13 | Rocio Martinez Barreiro
0 ING Inglés A-13 | Maria Elvira Varén Gil
0 FOL | Formacion e orientacién laboral A-13 | Antia Outeda Barral
0 MADIX | Marketing dixital A-13 | Roi Duran Medrafio
o XEFE | Xestidn econdmica e financeira da empresa A-13 | Irene Barrasa Garcia
2 ESDEC | Escaparatismo e deseio de espazos A-16 | Lina Arias Ferreiro
comerciais
A LOAPR | Loxistica de aprovisionamento A-16 | Roi Duran Medrafio
@)
29 LOAL | Loxistica de almacenamento A-16 | Noela Martinez Oseira
20 OREV | Organizacién de equipos de vendas A-16 | M. Pilar Garcia
Gutiérrez
2° XPVE | Xestién de productos e promocién no punto A-16 | Irene Barrasa Garcia
de venda
29 TEVE | Técnicas de venda e negociacién A-16 | Rosa Corbillén Canal




