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1. Identificacién da programacién

Centro educativo

Codigo Centro Concello Ar,|o .
académico
32015475 | O Ribeiro Ribadavia 2019/2020
Ciclo formativo
Cizellyp Cédigo do
da familia Familia profesional " go do Ciclo formativo Grao Réxime
. ciclo formativo
profesional
INA Industrias alimentarias CSINAO1 Vitivinicultura Ciclos Réxime de
formativos de | proba libre
grao superior

Modulo profesional e unidades formativas de menor duracion (*)

Cédigo Sesions Horas Sesions
Nome Curso . . .

MP/UF semanais anuais anuais

MP0084 Comercializacion e loxistica na industria alimentaria 2019/2020 0 123 0

(*) No caso de que o médulo profesional estea organizado en unidades formativas de menor duracion

Profesorado responsable

Profesorado asignado ao médulo | FELIX MARTINEZ COLMENERO

Outro profesorado

Estado: Supervisada
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2. Resultados de aprendizaxe e criterios de avaliacion
2.1. Primeira parte da proba
2.1.1. Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan

Resultados de aprendizaxe do curriculo

RA1 - Programa o aprovisionamento, para o que identifica as necesidades e existencias.

RAZ2 - Controla a recepcion, a expedicion e o almacenamento de mercadorias en relacion coa calidade do produto final.

RA3 - Comercializa materias primas e auxiliares, asi como produtos elaborados, aplicando técnicas de negociacion.

RA4 - Fai promocién dos produtos elaborados, para o que caracteriza e aplica técnicas publicitarias.

RAS5 - Aplica as tecnoloxias da informacion e da comunicacion na xestion loxistica e comercial, e caracteriza as principais ferramentas informaticas.

2.1.2. Criterios de avaliacidon que se aplicaran para a verificacion da consecucion dos resultados de aprendizaxe por
parte do alumnado

Criterios de avaliacion do curriculo

CA1.1 Establecéronse as variables para considerar no plan de abastecemento de mercadorias.

CA1.2 Utilizaronse os sistemas de calculo de necesidades de aprovisionamento a partir dos consumos.

CA1.3 Determinaronse as variables que intervefien na realizacién dun inventario.

CA1.4 Avaliaronse as posibles causas de discordancia entre as existencias rexistradas e os recontos realizados.

CA1.5 Describironse os procedementos de xestion e control de existencias.

CA1.6 Establecéronse os sistemas de catalogacién de produtos para facilitar a sta localizacion.

CA1.7 Identificaronse as variables que determinan o custo da almacenaxe.

CA1.8 Calcularonse os niveis de existencias e os seus indices de rotacion.

CA1.9 Valorouse a importancia da loxistica no 6ptimo aproveitamento dos recursos.

CA2.1 Identificaronse as zonas dun almacén e describironse as suas caracteristicas.

CA2.2 Programaronse as fases do proceso de almacenaxe e identificaronse as tarefas asociadas a cada posto de traballo.

CA2.3 Representouse o fluxo dos produtos para aproveitar convenientemente o espazo e o tempo.

CA2.4 Recorieceuse e interpretouse a normativa sobre proteccion no transporte de produtos na industria alimentaria.

CA2.5 Identificaronse e especificaronse os tipos de embalaxe asociados ao medio de transporte.

CA2.6 Determinaronse os datos e a informacion que deben aparecer nos rétulos e nas etiquetas dos produtos.

CA2.7 Describironse os procedementos de control sobre materias primas, consumibles e produtos terminados en recepcion e expedicion.

CA2.8 Recoriecéronse os medios e os procedementos de manipulacion na almacenaxe de produtos alimentarios, e especificaronse as medidas de
seguridade e hixiene.

CA2.9 Determinaronse as condicidons ambientais para a almacenaxe dos produtos.
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Criterios de avaliacion do curriculo

CA3.1 Identificaronse as etapas nun proceso de compravenda.

CA3.2 Identificaronse as técnicas de negociacién na compravenda de produtos alimentarios.

CA3.3 Interpretouse a normativa mercantil que regula os contratos de compravenda.

CA3.4 Recoriecéronse os criterios para a seleccion de provedores.

CA3.6 Identificaronse e valoraronse as funciéns do servizo posvenda.

CA3.7 Describironse as técnicas de informacién e comunicacion na atencién a provedores e clientes.

CA3.8 3.8. Recoriecéronse e describironse as calidades organolépticas dos produtos elaborados.

CAZ3.9 Identificaronse e relacionaronse as maridaxes acaidas cos produtos para comercializar.

CA4.1 Identificaronse e aplicaronse as técnicas de recollida de informacion na investigacion comercial.

CA4.2 Interpretaronse e valoraronse os resultados da investigacion comercial.

CA4.3 Recofiecéronse produtos e técnicas da competencia.

CA4.4 Identificaronse os novos nichos de mercado.

CA4.5 Describironse os tipos, os medios e os soportes publicitarios e promocionais utilizados na practica comercial.

CA4.6 Recofiecéronse os obxectivos xerais da publicidade e a promocion.

CA4.7 Definironse as variables para controlar nas campafias publicitarias e promocionais.

CA4.8 Diferenciouse entre comprador e consumidor, e recofieceuse a sua influencia no desefo da publicidade.

CAA4.9 Identificaronse e explicaronse as técnicas de merchandising.

CA4.10 Valorouse a promocion e a venda a través de canles especializadas.

CAA5.1 Identificaronse as aplicacions informaticas utilizadas na xestién loxistica e comercial.

CA5.2 Identificaronse os datos que deben figurar nun ficheiro de clientes e provedores.

CAB.3 Utilizaronse as bases de datos para o arquivo e o manexo da informacién procedente dos procesos de compravenda.

CA5.4 Integraronse datos, textos e graficos, e presentouse a informacion consonte formatos requiridos.

CAA5.5 Xustificouse a necesidade de cofiecer e utilizar mecanismos de proteccion da informacion.

CA5.6 Recofieceuse a importancia das paxinas web corporativas para a competitividade empresarial.

CA5.7 Valorouse a relevancia de internet e as novas tecnoloxias na promocion e na venda.

CA5.8 Recofieceuse a importancia da aplicacion das novas tecnoloxias na imaxe corporativa da empresa.
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2.2. Segunda parte da proba
2.2.1. Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan

thCIB

Resultados de aprendizaxe do curriculo

RA1 - Programa o aprovisionamento, para o que identifica as necesidades e existencias.

RAZ3 - Comercializa materias primas e auxiliares, asi como produtos elaborados, aplicando técnicas de negociacion.

RA4 - Fai promocién dos produtos elaborados, para o que caracteriza e aplica técnicas publicitarias.

RAS5 - Aplica as tecnoloxias da informacion e da comunicacion na xestion loxistica e comercial, e caracteriza as principais ferramentas informaticas.

2.2.2. Criterios de avaliacidon que se aplicaran para a verificacion da consecucion dos resultados de aprendizaxe por

parte do alumnado

Criterios de avaliacion do curriculo

CA1.3 Determinaronse as variables que intervefien na realizacién dun inventario.

CA3.1 Identificaronse as etapas nun proceso de compravenda.

CA3.2 Identificaronse as técnicas de negociacién na compravenda de produtos alimentarios.

CA3.5 Describironse as funcions e as aptitudes dun axente de vendas.

CA3.6 Identificaronse e valoraronse as funciéns do servizo posvenda.

CA4.5 Describironse os tipos, os medios e os soportes publicitarios e promocionais utilizados na practica comercial.

CA4.6 Recofiecéronse os obxectivos xerais da publicidade e a promocion.

CA4.7 Definironse as variables para controlar nas campafias publicitarias e promocionais.

CAA5.1 Identificaronse as aplicacions informaticas utilizadas na xestién loxistica e comercial.

CA5.2 Identificaronse os datos que deben figurar nun ficheiro de clientes e provedores.

CAD5.3 Utilizaronse as bases de datos para o arquivo e o manexo da informacién procedente dos procesos de compravenda.

CA5.4 Integraronse datos, textos e graficos, e presentouse a informacion consonte formatos requiridos.

CA5.5 Xustificouse a necesidade de cofiecer e utilizar mecanismos de proteccion da informacion.

CAb.7 Valorouse a relevancia de internet e as novas tecnoloxias na promocién e na venda.

3. Minimos exixibles para alcanzar a avaliacién positiva e os criterios de cualificacién

Os minimos esixibles seran os establecidos no curriculo do médulo
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minima dun 5.

Las notas se publicaran en el tablén de anuncios del Centro Educativo Abrente.

Para a superacion do modulo sera necesario a obtencién dun 5 sobre 10, en cada unha das probas. No caso de que nunha das probas non
chegase a nota minima, se lle considerara como non apto. Para realizar a proba practica, & necesario que se obtefia na proba teérica unha nota

4. Caracteriticas da proba e instrumentos para o seu desenvolvemento

4.a) Primeira parte da proba

O examen pode constar de:

- preguntas tipo test

- preguntas cortas

- Resolucidn de exercicios relacionados coa tematica do curriculo

O material necesario:
- boligrafo azul ou negro

- Calculadora

Sera necesario sacar un minimo dun 5 para poder acceder a realizar a 2° proba

4.b) Segunda parte da proba

Esta proba podera constar:

- Realizacién dunha entrevista co profesor de simulacion de compraventa dun producto.
- realizacion dun inventario con tratamento posterior de datos
- Manexo dunha aplicacién informatica relacionada coa almacenamento ou comercializacion

Material para o desenvolvemento:

- Instalacions inventariables
- Aplicaciéns informaticas para o seu manexo.
- Ordenador

Material que debe traer alumno para realizar o examen:
- Boligrafo

- Calculadora

- Bata de laboratorio

Nota minima un 5 para superar proba




