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1. Identificacién da programacién

Centro educativo

Codigo Centro Concello Ar,|o .
académico
15005257 [ Ramon Menéndez Pidal Coruiia (A) 2016/2017
Ciclo formativo
Codigo Codigo do
da familia Familia profesional " go do Ciclo formativo Grao Réxime
" ciclo formativo
profesional
COM Comercio e méarketing CSCOM02 Comercio internacional Ciclos Réxime de
formativos de | proba libre
grao superior

Modulo profesional e unidades formativas de menor duracion (*)

Cédigo Sesions Horas Sesions
Nome Curso . ) .
MP/UF semanais anuais anuais
MP0824 Negociacién internacional 2016/2017 0 132 0
MP0824_12 | Contratacion internacional 2016/2017 0 60 0
MP0824_22 | Proceso de negociacién internacional 2016/2017 0 72 0

(*) No caso de que o modulo profesional estea organizado en unidades formativas de menor duracion

Profesorado responsable

Profesorado asignado ao médulo | MARIA AMALIA CASABELLA LOPEZ

Outro profesorado

Estado: Pendente de supervision equipo directivo
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2. Resultados de aprendizaxe e criterios de avaliacion
2.1. Primeira parte da proba
2.1.1. Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan

Resultados de aprendizaxe do curriculo

(MP0824_12) RA1 - Interpreta a normativa e os usos habituais que regulan a contratacion internacional, analizando a sua repercusion nas operacions de
comercio internacional

(MP0824_22) RA1 - Selecciona clientela, intermediarios/as e/ou provedores/as potenciais internacionais das fontes de informacién, analizando as suas
condiciéns comerciais

(MP0824_22) RA2 - Establece procesos de comunicacién segundo os protocolos empresariais e os costumes do pais, utilizando os medios e sistemas
adecuados

(MP0824_22) RA3 - Desefia o proceso de negociacion con clientela e/ou provedores/as, propondo os termos mais vantaxosos para a organizacion

(MP0824_22) RA4 - Planifica o desenvolvemento e o proceso de control dos acordos contractuais internacionais, obtendo informacion dos axentes
intervenientes

2.1.2. Criterios de avaliacidon que se aplicaran para a verificacion da consecucion dos resultados de aprendizaxe por
parte do alumnado

Criterios de avaliacion do curriculo

(MP0824_12) CA1.1 Identificaronse as fontes xuridicas que regulan a contratacion internacional

(MP0824_22) CA1.1 Utilizaronse as técnicas adecuadas de procura e seleccion de clientela e/ou provedores/as internacionais

(MP0824_12) CA1.2 Caracterizouse o valor xuridico dos convenios internacionais, dos organismos internacionais e dos usos uniformes na contratacion
internacional

(MP0824_22) CA1.2 Identificaronse os principais riscos internos e externos nas operaciéns comerciais internacionais, atendendo a rendibilidade e a
seguridade da actuacion comercial

(MP0824_12) CA1.3 Identificouse a terminoloxia xuridica utilizada e a normativa mercantil que regula os contratos internacionais de compravenda

(MP0824_22) CA1.3 Identificaronse os termos e as condicidons comerciais que debe cumprir a clientela, intermediarios/as e/ou provedores/as
internacionais

(MP0824_12) CA1.4 Analizaronse as condicions e as obrigas derivadas da utilizacion dos incoterms nas operaciéons de comercio internacional

(MP0824_22) CA1.4 Seleccionaronse axentes, intermediarios/as, clientela e/ou provedores/as corporativos/as en funcion dos obxectivos marcados pola
organizacion

(MP0824_12) CA1.5 Identificaronse as partes e os elementos dun contrato de compravenda internacional, diferenciando as clausulas facultativas das
obrigatorias

(MP0824_12) CA1.6 Caracterizaronse os sistemas de resolucion de controversias e arbitraxe internacional

(MP0824_12) CA1.7 Valoraronse as vantaxes e o alcance de utilizar a arbitraxe internacional na resolucion de conflitos de comercio internacional

(MP0824_12) CA1.8 Analizaronse as caracteristicas xerais que regulan os concursos e as licitacions internacionais

(MP0824_22) CA1.8 Identificaronse as partes que comporien os pregos de condicions e as ofertas comerciais nos concursos e nas licitacions
internacionais

(MP0824_22) CA1.9 Caracterizaronse as fases das licitacions e concursos internacionais

(MP0824_22) CA2.1 Recofiecéronse as técnicas mais utilizadas nas relacions de comunicacion internacional

(MP0824_22) CA2.2 Identificaronse as principais normas de comunicacion verbal e non verbal das diversas culturas

(MP0824_22) CA2.3 Planificaronse as fases dunha entrevista persoal con fins comerciais no contexto internacional

(MP0824_22) CA3.1 Identificaronse os factores esenciais que conforman a oferta e a demanda de produtos e/ou prestacion de servizos en operaciéns
internacionais
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Criterios de avaliacion do curriculo

(MP0824_22) CA3.2 Programaronse as etapas do proceso de negociacién nunha operacion de compravenda internacional

(MP0824_22) CA3.3 Utilizaronse as principais técnicas de negociacion internacional nas operacions de compravenda internacional

(MP0824_22) CA3.4 Utilizouse a terminoloxia comercial habitual no ambito internacional a partir dunha operacién claramente identificada

(MP0824_22) CA3.5 Coriecéronse as caracteristicas mais salientables dos negociadores de diferentes culturas

(MP0824_22) CA3.6 Elaborouse un plan para iniciar negociacions no que se tefia en conta a idiosincrasia, as normas, o protocolo e os costumes do pais
do/a cliente/a e/ou do/aprovedor/ora

(MP0824_22) CA3.7 Definironse os principais parametros e os limites maximos e minimos que configuran unha oferta presentada a un/unha cliente/a
internacional

(MP0824_22) CA4.1 Organizouse o proceso de control da forza de vendas, de distribuidores/as e de axentes comerciais, utilizando sistemas de
comunicacioén e informacion

(MP0824_22) CA4.2 Identificaronse problemas, oportunidades e tendencias do mercado

(MP0824_22) CA4.3 Caracterizaronse os informes de clientela, provedores/as, prescritores/as, axentes comerciais e/ou distribuidores/as mediante
programas informaticos

(MP0824_22) CA4.5 Elaboraronse plans de actuacién que induzan a motivacién, o perfeccionamento e a metodoloxia da forza de vendas propia ou de
distribuidores/as

(MP0824_22) CA4.6 Definironse os métodos salientables de control no desenvolvemento e na execucién dos procesos de comercializacién internacional

(MP0824_22) CA4.8 Identificaronse as incidencias mais comuns que se poden orixinar nos procesos de compravenda internacional

2.2. Segunda parte da proba
2.2.1. Resultados de aprendizaxe do curriculo que se tratan

Resultados de aprendizaxe do curriculo

(MP0824_22) RA1 - Selecciona clientela, intermediarios/as e/ou provedores/as potenciais internacionais das fontes de informacion, analizando as suas
condiciéns comerciais

(MP0824_22) RA2 - Establece procesos de comunicacion segundo os protocolos empresariais e os costumes do pais, utilizando os medios e sistemas
adecuados

(MP0824_12) RA2 - Elabora os contratos asociados aos procesos de negociacién, aplicando a normativa, usos e costumes internacionais

(MP0824_22) RA3 - Desefia o proceso de negociacion con clientela e/ou provedores/as, propondo os termos mais vantaxosos para a organizacion

(MP0824_22) RA4 - Planifica o desenvolvemento e o proceso de control dos acordos contractuais internacionais, obtendo informacion dos axentes
intervenientes

2.2.2. Criterios de avaliacidon que se aplicaran para a verificacion da consecucion dos resultados de aprendizaxe por
parte do alumnado

Criterios de avaliacion do curriculo

(MP0824_22) CA1.5 Confeccionaronse ficheiros mestres de clientela e/ou provedores/as internacionais a partir da aplicacion informatica de xestiéon da
relacion coa clientela

(MP0824_22) CA1.6 Elaboraronse informes da seleccion de clientela e/ou provedores/as internacionais en soportes informaticos

(MP0824_22) CA1.7 Actualizaronse as bases de datos e os ficheiros de clientela e/ou provedores/as de xeito periddico segundo procedementos baseados
na seguridade e a confidencialidade

(MP0824_12) CA2.1 Identificaronse os modelos documentais utilizados na negociacion de operaciéons comerciais internacionais
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Criterios de avaliacion do curriculo

(MP0824_12) CA2.2 Elaboraronse as clausulas dun precontrato dunha operacion comercial internacional, aplicando a normativa de contratacion
internacional

(MP0824_12) CA2.3 Identificaronse os dereitos e as obrigas que se derivan da inclusion do incoterm acordado no contrato de compravenda internacional

(MP0824_12) CA2.4 Identificaronse os tipos de contratos mercantis internacionais que se utilizan

(MP0824_22) CA2.4 Elaboraronse documentos escritos baseados en propostas de informacién por parte dun/dunha cliente/a, axente ou provedor/ora no
que se observe o tratamento adecuado ao pais

(MP0824_12) CA2.5 Caracterizaronse e/ou recofiecéronse os modelos documentais que representan os contratos mercantis internacionais

(MP0824_22) CA2.5 Desenvolvéronse situacions simuladas (conversas telefénicas, reuniéns e comunicacions escritas) con clientela, intermediarios/as ou
provedores/as, utilizando técnicas de comunicaciéon adecuadas a situacion e ao interlocutor

(MP0824_12) CA2.6 Confeccionouse o contrato adecuado & operacién comercial internacional

(MP0824_22) CA2.6 Elaboraronse documentos cos puntos clave que haxa que tratar nunha reunién simulada con clientela, intermediarios/as ou
provedores/as

(MP0824_12) CA2.7 Utilizaronse aplicacidns informaticas na redaccion das clausulas tipo do contrato mercantil internacional

(MP0824_22) CA2.7 Utilizaronse soportes informaticos ou de novas tecnoloxias para a elaboracion e a transmisién de documentos comerciais derivados
de comunicacions escritas entre as partes

(MP0824_22) CA2.8 Utilizaronse as novas tecnoloxias da informacioén e comunicacion nos procesos de comunicacion con operadores internacionais

(MP0824_22) CA3.8 Realizaronse informes que recollan os acordos da negociacion, utilizando programas e medios informaticos

(MP0824_22) CA4.4 Elaboraronse razéns especificas de evolucion e rendibilidade das vendas, utilizando programas informaticos especificos

(MP0824_22) CA4.7 Definiuse o proceso de control que deben seguir os pedidos realizados pola clientela e/ou a provedores/as internacionais, utilizando
sistemas e programas informaticos

3. Minimos exixibles para alcanzar a avaliacién positiva e os criterios de cualificacién

Os minimos esixibles son os indicados nos criterios de avaliacidn para cada unidade de traballo.

A cualificacion final sera a media aritmética das cualificacions obtidas na parte tedrica e na parte practica, superando tédolos criterios de avaliacidn
expresados anteriormente.

4. Caracteriticas da proba e instrumentos para o seu desenvolvemento

4.a) Primeira parte da proba

A proba tedrica escrita constara dunha serie de preguntas curtas ou tipo test, cada unha coa sua valoracion, con un total de 10 puntos. Tera
caracter eliminatorio e para superala habera que obter un 5 como minimo

Duracién maxima da proba 2 horas.

A proba debe cumprir os criterios de cualificacion explicados anteriormente

Instrumentos: boligrafo
Queda totalmente prohibido 0 uso do mébil durante o desenrolo da proba
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4.b) Segunda parte da proba

A proba constara de varios supostos practicos coa sua puntuacién correspondente, con un total de 10 puntos, e para superala habera que obter un
5 como minimo. Tera caracter eliminatorio

A duracion da proba sera como maximo 2 horas.

A proba debe cumprir os criterios de cualificacion explicados anteriormente

Instrumentos: boligrafo e calculadora cientifica
Queda totalmemte prohibido o uso do mébil no desenrolo desta proba




